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TITRE PROFESSIONNEL
 MANAGER DES UNITÉS MARCHANDES

Niveau 5 entre 9 et 18 mois

Analyse des informations commerciales ; Définition des plans d’actions ; Optimiser 
la performance économique et la rentabilité financière de l’unité marchande 
; Organisation de l’approvisionnement de l’unité marchande ; Présentation 
marchande des produits et mise en place des opérations commerciales ; Manager 

l’équipe de l’unité marchande

Contenu

Le Manager d’unité marchande assure la responsabilité d’une unité 
marchande dans un contexte de forte concurrence, ce manager est chargé 
de développer les ventes de son unité marchande, en adéquation avec 
la stratégie marketing de l’enseigne. En s’appuyant sur les informations 
commerciales sur le marché, il détermine les plans d’actions, gère le centre 
de profit et anime son équipe afin de satisfaire et fidéliser la clientèle et 

atteindre les objectifs fixés.

Le secteur du commerce et de la vente est un secteur dynamique où les 
perspectives d’embauches sont nombreuses. Ainsi, le diplômé peut travailler 
dans les grandes et moyennes surfaces alimentaires ou spécialisées, en boutique 
ou dans les commerces de gros en tant que manager de rayon, manager d’espace 

commercial, ou responsable de magasin.

La formation se déroule en alternance entre
l’entreprise d’accueil et le Centre de formation.

Débouchés

Alternance

-

Créateur de compétences
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PARCOURS DE FORMATION DE LA FILIÈRE VENTE COMMERCE
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129 avenue Charles de Gaulle
08008 Charleville Mézières 

Cedex
03 24 33 02 24

contact@almea-formations-08.fr

9 rue Robert Keller
10151 Pont Sainte Marie 

Cedex
03 25 81 08 01

contact@almea-formations-10.fr

32 rue Benjamin Franklin
51016 Châlons-en-Champagne 

Cedex
03 26 69 25 85

contact@almea-formations-51.fr

1 rue Albert Camus
52904 Chaumont 

Cedex 9
03 25 35 09 09

contact@almea-formations-52.fr

APP : Contrat d’apprentissage / CP : Contrat de professionnalisation / FC : Formation continue

dès la 3emedès la 3eme

CAP ÉQUIPIER 
POLYVALENT DU COMMERCE

MC VENDEUR SPÉCIALISÉ
EN ALIMENTATION

BTS MANAGEMENT
COMMERCIAL OPÉRATIONNEL

TITRE PRO MANAGER
DES UNITÉS MARCHANDES

Certificat d’Aptitude
Professionnelle

(en 2 ans)

Mention Complémentaire
(en 1 an)

Brevet Technicien Supérieur
(en 2 ans)

Titre Professionnel
(9 à 18 mois)

* Formations pouvant se dérouler sur un site différent en fonction des effectifs
** Marne : Châlons-en-Champagne et Reims / Haute-Marne : Chaumont et Saint-Dizier

vente - commerce - gestion
Cap Equipier Polyvalent du Commerce

MC Vendeur Spécialisé en Alimentation 

BTS Management Commercial Opérationnel

Bac Pro Métiers du Commerce et de la Vente

Titre Pro Manager des Unités Marchandes

APP, CP, FC

APP, CP, FC

APP, CP, FC

APP, CP, FC

APP, CP, FC

Métiers du commerce ardennes aube marne haute-marne Accès 
formation
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BAC PRO MÉTIERS DU 
COMMERCE ET DE LA VENTE

Baccalauréat Professionnel
(en 2 ou 3 ans)

Terminale

Première

Seconde


